
Describe break-even point in business plan in detail 

The break-even point is a crucial concept in business planning and financial analysis. It represents 

the level of sales at which total revenue equals total costs, resulting in neither profit nor loss. 

Understanding the break-even point is essential for assessing the viability of a business venture 

and making informed decisions about pricing, production, and sales strategies. Here's a 

1. Definition: 

o The break-even point is the level of sales (or units sold) at which a business covers all its 

costs—both fixed and variable—and generates zero profit. 

o It signifies the point where the business neither makes a profit nor incurs a loss. In other 

words, it's the point of equilibrium. 

2. Components of Costs: 

o Fixed Costs: These are costs that remain constant regardless of the level of production or 

sales. Examples include rent, salaries of permanent staff, insurance premiums, and depreciation of 

assets. 

o Variable Costs: These are costs that vary with the level of production or sales. Examples 

include raw materials, direct labor, packaging, and sales commissions. 

3. Break-Even Analysis: 

o Break-even analysis involves calculating the break-even point in terms of sales revenue or 

units sold. 

o The formula to calculate the break-even point in terms of units is:  

 

4. Interpretation: 

o Once the break-even point is determined, it provides valuable insights into the business's 

performance. 



o If actual sales exceed the break-even point, the business starts generating profits. 

o Conversely, if actual sales are below the break-even point, the business incurs losses. 

o Knowing the break-even point helps managers set sales targets, evaluate pricing strategies, 

and assess the impact of cost reductions or increases. 

5. Factors Influencing the Break-Even Point: 

o Fixed Costs: Any changes in fixed costs will directly affect the break-even point. For 

example, reducing fixed costs (e.g., negotiating lower rent) will lower the break-even point. 

o Variable Costs: Changes in variable costs, such as fluctuations in raw material prices or 

labor costs, will also impact the break-even point. 

o Selling Price per Unit: Increasing the selling price per unit will decrease the break-even 

point, while decreasing it will increase the break-even point. 

o Sales Mix: If a business sells multiple products with different contribution margins, the 

overall break-even point will be influenced by the sales mix of these products. 

6. Importance: 

o The break-even point provides a clear benchmark for assessing the financial health and 

sustainability of a business. 

o It helps business owners and managers make informed decisions about pricing, production 

levels, cost management, and resource allocation. 

o By understanding the break-even point, businesses can set realistic goals, manage risks, and 

plan for growth effectively. 

In summary, the break-even point is a fundamental concept in business planning and financial 

analysis. It represents the level of sales at which a business neither makes a profit nor incurs a 

loss. Understanding the break-even point helps businesses make informed decisions and assess 

their financial performance. 

 

 

 

 

 

 



åयवसाय योजना मɅ Ħेक-ईवन ǒबदं ुका ǒवèतार से वण[न करɅ 

Ħेक-ईवन पॉइंट åयवसाय िनयोजन और ǒवƣीय ǒवƲेषण मɅ एक मह×वपणू[ अवधारणा है। यह ǒबĐȧ के 
उस èतर को दशा[ता है ǔजस पर कुल राजèव कुल लागत के बराबर होता है, ǔजसके पǐरणामèवǾप न तो 
लाभ होता है और न हȣ हािन। Ǒकसी åयवसाियक उƭम कȧ åयवहाय[ता का आकलन करने और मूãय 
िनधा[रण, उ×पादन और ǒबĐȧ रणनीितयɉ के बारे मɅ सिूचत िनण[य लेने के िलए Ħेक-ईवन पॉइंट को 
समझना आवæयक है। यहाँ एक है 

1. पǐरभाषा : 
o लाभ-अलाभ ǒबदं ु(Ħेक-ईवन पॉइंट) ǒबĐȧ (या बेची गई इकाइयɉ) का वह èतर है ǔजस पर 

एक åयवसाय अपनी सभी लागतɉ को - ǔèथर और पǐरवत[नीय दोनɉ - कवर कर लेता है 
और शूÛय लाभ उ×पÛन करता है। 

o यह उस ǒबंद ुको दशा[ता है जहाँ åयवसाय न तो लाभ कमाता है और न हȣ घाटा उठाता 
है। दसूरे शÞदɉ मɅ, यह सतंुलन का ǒबदं ुहै। 

2. लागत के घटक : 

o िनǔƱत लागतɅ : ये ऐसी लागतɅ हɇ जो उ×पादन या ǒबĐȧ के èतर कȧ परवाह Ǒकए ǒबना 
ǔèथर रहती हɇ। उदाहरणɉ मɅ Ǒकराया, èथायी कम[चाǐरयɉ का वेतन, बीमा Ĥीिमयम और 
पǐरसपंǒƣयɉ का मãूयıास शािमल हɇ। 

o पǐरवत[नीय लागतɅ : ये ऐसी लागतɅ हɇ जो उ×पादन या ǒबĐȧ के èतर के साथ बदलती रहती 
हɇ। उदाहरणɉ मɅ कÍचा माल, Ĥ×य¢ Įम, पकेैǔजंग और ǒबĐȧ कमीशन शािमल हɇ। 

3. खǔÖडत Ǒकये गए का ǒवƲेषण : 

 

4. åयाÉया : 
o एक बार जब लाभ-हािन ǒबंद ुिनधा[ǐरत हो जाता है, तो यह åयवसाय के Ĥदश[न के बारे मɅ 

बहुमूãय जानकारȣ Ĥदान करता है। 



o यǑद वाèतǒवक ǒबĐȧ लाभ-अलाभ ǒबदं ुसे अिधक हो जाती है, तो åयवसाय लाभ उ×पÛन 
करना शǾु कर देता है। 

o इसके ǒवपरȣत, यǑद वाèतǒवक ǒबĐȧ लाभ-अलाभ ǒबदं ुसे नीचे है, तो åयवसाय को घाटा 
होता है। 

o लाभ-अलाभ ǒबदं ुजानने से Ĥबधंकɉ को ǒबĐȧ लêय िनधा[ǐरत करने, मãूय िनधा[रण 
रणनीितयɉ का मãूयांकन करने तथा लागत मɅ कटौती या वǒृƨ के Ĥभाव का आकलन 
करने मɅ मदद िमलती है। 

5. Ħेक-ईवन पॉइंट को Ĥभाǒवत करने वाले कारक : 

o िनǔƱत लागत : िनǔƱत लागत मɅ कोई भी बदलाव सीधे तौर पर Ħेक-ईवन पॉइंट को 
Ĥभाǒवत करेगा। उदाहरण के िलए, िनǔƱत लागत को कम करना (जैसे, कम Ǒकराए पर 
बातचीत करना) Ħेक-ईवन पॉइंट को कम कर देगा। 

o पǐरवत[नीय लागतɅ : पǐरवत[नीय लागतɉ मɅ पǐरवत[न, जैसे कÍचे माल कȧ कȧमतɉ या Įम 
लागत मɅ उतार-चढ़ाव, भी लाभ-समतुãय ǒबदं ुको Ĥभाǒवत करɅगे। 

o Ĥित इकाई ǒवĐय मãूय : Ĥित इकाई ǒवĐय मãूय बढ़ाने से लाभ-हािन ǒबंद ुकम हो 
जाएगा, जबǑक इसे घटाने से लाभ-हािन ǒबंद ुबढ़ जाएगा। 

o ǒबĐȧ िमĮण : यǑद कोई åयवसाय अलग-अलग योगदान माǔज[न के साथ कई उ×पाद बेचता 
है, तो समĒ लाभ-हािन ǒबंद ुइन उ×पादɉ के ǒबĐȧ िमĮण से Ĥभाǒवत होगा। 

6. महǂव : 

o Ħेक-ईवन ǒबंद ुǑकसी åयवसाय के ǒवƣीय èवाèØय और ǔèथरता का आकलन करने के िलए 
एक èपƴ मानदंड Ĥदान करता है। 

o यह åयवसाय मािलकɉ और Ĥबधंकɉ को मãूय िनधा[रण, उ×पादन èतर, लागत Ĥबंधन और 
संसाधन आवटंन के बारे मɅ सिूचत िनण[य लेने मɅ मदद करता है। 

o Ħेक-ईवन ǒबंद ुको समझकर, åयवसाय यथाथ[वादȣ लêय िनधा[ǐरत कर सकते हɇ, जोǔखमɉ का 
Ĥबंधन कर सकते हɇ, और ǒवकास के िलए Ĥभावी योजना बना सकते हɇ। 

सं¢ेप मɅ, Ħेक-ईवन पॉइंट åयवसाय िनयोजन और ǒवƣीय ǒवƲेषण मɅ एक मौिलक अवधारणा है। यह 
ǒबĐȧ के उस èतर को दशा[ता है ǔजस पर åयवसाय न तो लाभ कमाता है और न हȣ नकुसान उठाता है। 
Ħेक-ईवन पॉइंट को समझने स ेåयवसायɉ को सूिचत िनण[य लेने और अपने ǒवƣीय Ĥदश[न का आकलन 
करने मɅ मदद िमलती है। 

 


