
Que.2. Explain the techno-economic feasibility report of business plan in detail 

Ans. delve deeper into each component of a techno-economic feasibility report for a 
business plan: 

1. Executive Summary: 
o This section provides a condensed version of the entire report, 

summarizing key findings, conclusions, and recommendations. 
o It should give a clear overview of the business concept, its potential in 

the market, the feasibility of the proposed technology, and the economic 
viability of the venture. 

o Stakeholders often use the executive summary to quickly grasp the 
essence of the report without having to read through every detail. 

2. Introduction: 
o The introduction sets the stage for the feasibility study by providing 

background information on the business idea and its objectives. 
o It explains the purpose of the study and outlines the structure of the 

report, indicating what areas will be covered in detail. 
3. Market Analysis: 

o This section analyzes the target market to assess its size, growth 
potential, demographics, trends, and competitive landscape. 

o Market research data, surveys, and industry reports are often used to 
gather relevant information. 

o The goal is to understand the demand for the product or service and 
identify any gaps or opportunities in the market that the business can 
capitalize on. 

4. Technical Analysis: 
o The technical analysis evaluates the feasibility of implementing the 

proposed business idea from a technological perspective. 
o It examines factors such as: 
 Technology requirements: What technology is needed to develop the 

product or service? Is it readily available or does it need to be 
developed? 

 Production processes: How will the product or service be produced? 
What equipment and resources are required? 

 Technical challenges: Are there any technical hurdles or limitations that 
need to be addressed? 

o The goal is to determine whether the proposed technology is feasible and 
capable of delivering the desired outcomes. 

5. Operational Plan: 
o This section outlines how the business will operate on a day-to-day basis. 
o It covers aspects such as: 
 Location: Where will the business be located? What are the 

advantages and disadvantages of the chosen location? 
 Facilities: What facilities and infrastructure are required to support the 

operations? 
 Staffing: What is the organizational structure? How many employees 

are needed and what roles will they fulfill? 



 Production schedules: How will production be scheduled to meet 
demand? 

o The operational plan provides a roadmap for how the business will 
function and deliver its products or services efficiently. 

6. Financial Projections: 
o Financial projections estimate the costs and revenue associated with the 

business over a specified period, typically three to five years. 
o They include: 

 Startup costs: Initial investment required to launch the business. 
 Operating expenses: Ongoing costs such as rent, utilities, salaries, 

and raw materials. 
 Sales forecasts: Predictions of future sales based on market 

demand and pricing strategy. 
 Cash flow projections: Estimates of cash inflows and outflows to 

determine the business's liquidity. 
 Profitability analysis: Assessments of the business's ability to 

generate profits over time. 
o Financial projections help stakeholders understand the financial 

implications of the business plan and assess its potential for profitability. 
7. Risk Analysis: 

o Every business venture involves risks, and this section identifies and 
evaluates potential risks and uncertainties that could impact the success 
of the business. 

o Risks may include market risks, technological risks, regulatory risks, 
financial risks, and operational risks. 

o The analysis assesses the likelihood and potential impact of each risk and 
discusses strategies to mitigate or manage them. 

o By understanding and addressing potential risks upfront, stakeholders can 
make more informed decisions and develop contingency plans to 
minimize their impact. 

8. Sensitivity Analysis: 
o Sensitivity analysis examines how changes in key variables, such as 

costs, sales volume, or pricing, can impact the financial performance of 
the business. 

o By varying these variables within a certain range, analysts can assess the 
sensitivity of the business's financial projections to different scenarios. 

o This helps identify which factors have the greatest influence on the 
business's profitability and resilience to external changes. 

9. Conclusions and Recommendations: 
o Based on the findings of the feasibility study, this section provides 

conclusions regarding the overall feasibility of the business plan. 
o It summarizes the key insights and recommendations for stakeholders, 

such as whether to proceed with the venture, make adjustments to the 
business plan, or conduct further research. 

o Conclusions should be supported by evidence and analysis from earlier 
sections of the report. 

10. Appendices: 



 Additional supporting information that supplements the main body of the report 
is included in the appendices. 

 This may include detailed financial calculations, market research data, technical 
specifications, charts, graphs, and any other relevant documentation. 

 Appendices allow readers to delve deeper into specific aspects of the feasibility 
study without cluttering the main text. 

A well-prepared techno-economic feasibility report provides a comprehensive 
assessment of the proposed business plan, addressing both the technical feasibility of 
the idea and its economic viability in the market. It serves as a valuable tool for 
stakeholders to make informed decisions about whether to invest in the venture and 
how to optimize its chances of success. success. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
åयवसाय योजना कȧ तकनीकȧ-आिथ[क åयवहाय[ता ǐरपोट[ को ǒवèतार से समझाएँ 

ज़Ǿर! आइए एक åयवसाय योजना के िलए तकनीकȧ-आिथ[क åयवहाय[ता ǐरपोट[ के Ĥ×येक घटक पर 
गहराई से ǒवचार करɅ: 

1. काय[कारȣ सारांश : 

o यह खडं संपणू[ ǐरपोट[ का संǔ¢Ư संèकरण Ĥèततु करता है, ǔजसमɅ Ĥमखु िनçकषɟ, 
िनçकषɟ और िसफाǐरशɉ का सारांश Ǒदया गया है। 

o इसमɅ åयवसाय कȧ अवधारणा, बाजार मɅ इसकȧ ¢मता, Ĥèताǒवत Ĥौƭोिगकȧ कȧ 
åयवहाय[ता और उƭम कȧ आिथ[क åयवहाय[ता का èपƴ ǒववरण होना चाǑहए। 

o Ǒहतधारक Ĥायः ǐरपोट[ के सार को शीēता से समझने के िलए काय[कारȣ सारांश का 
उपयोग करते हɇ, ǒबना Ĥ×येक ǒववरण को पढ़े। 

2. पǐरचय : 

o पǐरचय åयवसाियक ǒवचार और उसके उƧेæयɉ पर पƵृभिूम जानकारȣ Ĥदान करके 
åयवहाय[ता अÚययन के िलए मंच तैयार करता है। 

o इसमɅ अÚययन के उƧेæय को èपƴ Ǒकया गया है तथा ǐरपोट[ कȧ संरचना कȧ Ǿपरेखा 
दȣ गई है, तथा यह दशा[या गया है Ǒक Ǒकन ¢ेğɉ को ǒवèतार से कवर Ǒकया जाएगा। 

3. बाज़ार ǒवƲेषण : 

o यह खंड लêय बाजार का ǒवƲेषण करके उसके आकार, ǒवकास ¢मता, जनसांǔÉयकȧ, 
Ĥवǒृƣयɉ और Ĥितèपधȸ पǐरǺæय का आकलन करता है। 

o Ĥासिंगक जानकारȣ जुटाने के िलए अÈसर बाजार अनुसंधान डेटा, सवȶ¢ण और उƭोग 
ǐरपोट[ का उपयोग Ǒकया जाता है। 

o इसका लêय उ×पाद या सेवा कȧ मांग को समझना और बाजार मɅ Ǒकसी भी कमी या 
अवसर कȧ पहचान करना है ǔजसका åयवसाय लाभ उठा सकता है। 

4. तकनीकȧ ǒवƲेषण : 

o तकनीकȧ ǒवƲेषण, Ĥèताǒवत åयावसाियक ǒवचार को तकनीकȧ Ǻǒƴकोण से ǑĐयाǔÛवत 
करने कȧ åयवहाय[ता का मãूयांकन करता है। 

o इसमɅ िनàनिलǔखत कारकɉ कȧ जांच कȧ जाती है: 
 Ĥौƭोिगकȧ आवæयकताए:ँ उ×पाद या सेवा को ǒवकिसत करने के िलए Ǒकस 

Ĥौƭोिगकȧ कȧ आवæयकता है? Èया यह आसानी से उपलÞध है या इसे 
ǒवकिसत करने कȧ आवæयकता है? 

 उ×पादन ĤǑĐयाएँ: उ×पाद या सेवा का उ×पादन कैसे Ǒकया जाएगा? कौन से 
उपकरण और संसाधनɉ कȧ आवæयकता होगी? 

 तकनीकȧ चुनौितयाँ: Èया कोई तकनीकȧ बाधाएँ या सीमाएँ हɇ ǔजनका 
समाधान Ǒकया जाना आवæयक है? 

o इसका लêय यह िनधा[ǐरत करना है Ǒक Ĥèताǒवत Ĥौƭोिगकȧ åयवहाय[ है या नहȣं और 
Èया वह वांिछत पǐरणाम देने मɅ स¢म है। 

 



5. पǐरचालन योजना : 
o यह खंड बताता है Ǒक åयवसाय Ǒदन-ĤितǑदन Ǒकस Ĥकार संचािलत होगा। 
o इसमɅ िनàनिलǔखत पहलओुं को शािमल Ǒकया गया है: 

 èथान: åयवसाय कहाँ ǔèथत होगा? चुने गए èथान के Èया लाभ और नकुसान 
हɇ? 

 सǒुवधाएं: पǐरचालन को समथ[न देने के िलए कौन सी सुǒवधाएं और बुिनयादȣ 
ढांचे कȧ आवæयकता है? 

 èटाǑफंग: संगठना×मक सरंचना Èया है? Ǒकतने कम[चाǐरयɉ कȧ आवæयकता है 
और वे कौन सी भिूमकाएँ िनभाएँगे? 

 उ×पादन काय[Đम: मांग को पूरा करने के िलए उ×पादन काय[Đम कैस े
िनधा[ǐरत Ǒकया जाएगा? 

o पǐरचालन योजना इस बात का रोडमैप Ĥदान करती है Ǒक åयवसाय Ǒकस Ĥकार काय[ 
करेगा तथा अपने उ×पादɉ या सेवाओं को कुशलतापवू[क ǒवतǐरत करेगा। 

6. ǒवƣीय अनुमान : 

o ǒवƣीय अनुमान एक िनǑद[ƴ अविध, आमतौर पर तीन से पांच वषɟ मɅ åयवसाय से 
जुड़ȣ लागतɉ और राजèव का अनुमान लगाते हɇ। 

o वे सǔàमिलत करते हɇ: 
 èटाट[-अप लागत: åयवसाय शǾु करने के िलए आवæयक Ĥारंिभक िनवेश। 
 पǐरचालन åयय: Ǒकराया, उपयोिगताए,ँ वेतन और कÍचे माल जसैी चालू 

लागतɅ। 
 ǒबĐȧ पूवा[नुमान: बाजार कȧ मांग और मãूय िनधा[रण रणनीित के आधार पर 

भǒवçय कȧ ǒबĐȧ का पवूा[नुमान। 
 नकदȣ Ĥवाह अनुमान: åयवसाय कȧ तरलता िनधा[ǐरत करने के िलए नकदȣ 

Ĥवाह और बǑहवा[ह का अनमुान। 
 लाभĤदता ǒवƲेषण: समय के साथ åयवसाय कȧ लाभ उ×पÛन करने कȧ 

¢मता का आकलन। 
o ǒवƣीय अनुमान Ǒहतधारकɉ को åयवसाय योजना के ǒवƣीय िनǑहताथɟ को समझने 

और लाभĤदता कȧ उसकȧ ¢मता का आकलन करने मɅ मदद करते हɇ। 
7. संकट ǒवƲेषण : 

o Ĥ×येक åयवसाियक उƭम मɅ जोǔखम शािमल होता है, और यह अनुभाग उन संभाǒवत 
जोǔखमɉ और अिनǔƱतताओ ंकȧ पहचान और मãूयांकन करता है जो åयवसाय कȧ 
सफलता को Ĥभाǒवत कर सकते हɇ। 

o जोǔखमɉ मɅ बाज़ार जोǔखम, तकनीकȧ जोǔखम, िनयामक जोǔखम, ǒवƣीय जोǔखम और 
पǐरचालन जोǔखम शािमल हो सकते हɇ। 

o ǒवƲेषण मɅ Ĥ×येक जोǔखम कȧ सभंावना और सभंाǒवत Ĥभाव का आकलन Ǒकया 
जाता है तथा उÛहɅ कम करने या Ĥबिंधत करने कȧ रणनीितयɉ पर चचा[ कȧ जाती है। 

o संभाǒवत जोǔखमɉ को पहले हȣ समझकर और उनका समाधान करके, Ǒहतधारक 
अिधक जानकारȣपूण[ िनण[य ले सकते हɇ तथा उनके Ĥभाव को Ûयूनतम करने के िलए 
आकǔèमक योजनाएं ǒवकिसत कर सकते हɇ। 



 

8. संवेदनशीलता का ǒवƲेषण : 

o संवेदनशीलता ǒवƲेषण यह जांच करता है Ǒक लागत, ǒबĐȧ माğा या मूãय िनधा[रण 
जैसे Ĥमुख चरɉ मɅ पǐरवत[न Ǒकस Ĥकार åयवसाय के ǒवƣीय Ĥदश[न को Ĥभाǒवत कर 
सकते हɇ। 

o इन चरɉ को एक िनǔƱत सीमा के भीतर पǐरवित[त करके, ǒवƲेषक ǒविभÛन पǐरǺæयɉ 
के Ĥित åयवसाय के ǒवƣीय अनुमानɉ कȧ सवेंदनशीलता का आकलन कर सकते हɇ। 

o इससे यह पता लगाने मɅ मदद िमलती है Ǒक कौन से कारक åयवसाय कȧ लाभĤदता 
और बाहरȣ पǐरवत[नɉ के Ĥित लचीलेपन पर सबसे अिधक Ĥभाव डालते हɇ। 

9. िनçकष[ और िसफाǐरशɅ : 
o åयवहाय[ता अÚययन के िनçकषɟ के आधार पर, यह अनुभाग åयवसाय योजना कȧ 

समĒ åयवहाय[ता के संबधं मɅ िनçकष[ Ĥदान करता है। 
o इसमɅ Ǒहतधारकɉ के िलए Ĥमखु अंतǺ[ǒƴ और िसफाǐरशɉ का सारांश Ǒदया गया है, जैसे 

Ǒक उƭम को आगे बढ़ाना है या नहȣं, åयवसाय योजना मɅ समायोजन करना है या 
आगे अनुसधंान करना है। 

o िनçकषɟ को ǐरपोट[ के पहले भागɉ से ĤाƯ साêय और ǒवƲेषण Ʈारा समिथ[त होना 
चाǑहए। 

10. पǐरिशƴ : 

 ǐरपोट[ के मÉुय भाग को परूक करने वाली अितǐरƠ सहायक जानकारȣ पǐरिशƴ मɅ शािमल 
कȧ गई है। 

 इसमɅ ǒवèततृ ǒवƣीय गणना, बाजार अनुसधंान डेटा, तकनीकȧ ǒविनदȶश, चाट[, Ēाफ और अÛय 
Ĥासिंगक दèतावेज शािमल हो सकते हɇ। 

 पǐरिशƴ पाठकɉ को मुÉय पाठ को अåयवǔèथत Ǒकए ǒबना åयवहाय[ता अÚययन के ǒविशƴ 
पहलुओं मɅ गहराई से जाने कȧ अनुमित देते हɇ। 

एक अÍछȤ तरह से तैयार कȧ गई तकनीकȧ-आिथ[क åयवहाय[ता ǐरपोट[ Ĥèताǒवत åयवसाय योजना 
का एक åयापक मãूयांकन Ĥदान करती है, जो ǒवचार कȧ तकनीकȧ åयवहाय[ता और बाजार मɅ इसकȧ 
आिथ[क åयवहाय[ता दोनɉ को सबंोिधत करती है। यह Ǒहतधारकɉ के िलए उƭम मɅ िनवेश करने और 
इसकȧ सफलता कȧ संभावनाओं को कैसे अनकूुिलत Ǒकया जाए, इस बारे मɅ सूिचत िनण[य लेने के 
िलए एक मãूयवान उपकरण के Ǿप मɅ काय[ करता है। 

 


